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B Warum Mitarbeiter nicht tun, was sie
s tun sollten

Warum Mitarbeiter nicht ln, _ _
was sie tun sollten Autor: Ferdinand F. Fournies

Sprecher: Helmut Winkelmann u.a.

In diesem »New York Times Bestseller«, erhalten Sie
gezielte Antworten auf Fragen, die Flhrungskréfte immer
wieder durch den Kopf gehen. Es beschreibt 16 immer
wiederkehrende Situationen, weshalb Mitarbeiter keine
optimale Leistung bringen, basierend auf den Erfahrungen
von 25'000 Fuhrungskréften. Daraus ergibt sich eine
aussagekraftige Skala der Griinde fir geringere Leistungen
im Unternehmen. Mit diesem Hintergrundwissen und der
Anleitung fur »vorausschauendes Management, ist dieses
Horbuch der ideale Trainingskurs zur Leistungsoptimierung
und Erfolgssteigerung der Firma. Kommentar der
amerikanischen Management-Zeitschrift »Entrepreneur
Magazine«: »Dieses Buch sollte auf dem Schreibtisch jeder
Fihrungskraft liegen«.

Kommentar der Zeitschrift »Business Opportunities Journal«:
»Ein unverzichtbares, innovatives und praktisches Hilfsmittel,
um das Beste aus seinen Mitarbeitern herauszuholen.«
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Info-Anforderungen:

Q Bitte senden Sie mir/uns Infos zu den
»Horbuch-Sponsoring-Maglichkeiten«.

BESTELL-ANSCHRIFT
W Herr QFrau

Kundennummer:

Firma

Q Ich/wir wiirde/n gerne Horbiicher als Werbegeschenke einsetzen, da
Ihre Werbegeschenk-Preise sehr attraktiv sind. Bitte rufen Sie mich/uns | Vorname

an.
Name
1 Wir sind daran interessiert, Internet-Partner zu werden.
Bitte kontaktieren Sie uns. Strasse/Nr.

Q  Wir wiirden gerne Alex S. Rusch als Referent fiir € 6000.~/SFr. 9000.— | PLZ/Ort
pro Tag oder Vortrag buchen. Bitte nehmen Sie mit uns Kontakt auf, um
die Details zu besprechen. Telefon

Q  Wir sind daran interessiert, Wiederverkaufer lhrer Horbiicher zu wer- | Fax
den. Bitte senden Sie uns die Wiederverkaufer-Unterlagen. .
E-Mail

Q Ich interessiere mich fiir lhre Seminare. Bitte senden Sie mir Unterla- .
gen. Geburtsjahr

Erfolgshorbuch-Abo

Q Ja, ich mochte das »Erfolgshérbuch-Abo Neuerscheinung«. Somit er- V:
halte ich jede Neuerscheinung automatisch zugeschickt (max. 1 pro
Monat). Die Eintrittsgebiihr betrdgt € 40.—/SFr. 60.—. Ich erhalte auf
alle Horbiicher 10% Abo-Rabatt im ersten Jahr und 20% ab dem zwei- Mengenrabatte
ten Jahr. Ab 5 Exemplaren erhalten Sie von uns

. . " . grossziigige Mengenrabatte. Sie kon-
/X Ja, bitte senden Sie mir folgende Hérbiicher per Rechnung: [nen auch Titel mischen, um auf die

notige Anzahl zu kommen (z.B. je ein
Anzahl | Art-Nr. |Titel Kass.| CD |Einzelpreis| Totalpreis | | Exemplar Ihrer gewiinschten Titel).

Q Hurra, aufgrund
meiner Bestellung
erhalte ich folgenden
Mengenrabatt:
Q10% (ab 5 Ex.)

Q 15% (ab 10 Ex.)

0 20% (ab 25 Ex.)

0 25% (ab 50 Ex.)

0 30% (ab 100 Ex.)

Mengenrabatte gelten nur fiir Hor-
blicher (also nicht fiir Biicher, Kasset-
tengerate, etc.). Audiotheken, Specials
und Paket-Angebote sind vom Men-
genrabatt ausgenommen, da dieser

Versandkosten Deutschland: € 4.90 / Osterreich € 5.90 / Schweiz SFr. 6.90 / andere Lander auf Anf) Gesamtpreis im Gesamtpreis schon einkalkuliert
ersandkosten Deutschland: € 4. sterreich € 5.90 / Schweiz SFr. 6.90 / andere Lénder auf Anfrage : . . P
Lieferfrist ca. 1 Woche © Irrtum vorbehalten 9 p ist. Rabatte sind nicht miteinander

- kumulierbar.
Gratisgeschenke ab € 110.—/ SFr. 170.—
Q1 Da der Wert meiner Bestellung € 110.—/SFr. 170.— Ubersteigt, erhalte ich als Gratis- Gratlsgeschenke ab € 250.—/ SFr. 375.—

Geschenk wahlweise das Horbuch (bitte eines ankreuzen):

U Im Einkauf liegt der Gewinn von M. Grossmann (65 Min.) Q 1 Kass. oder Q1 CD
1 Noch erfolgreicher! von Alex S. Rusch (100 Min.) 1 1 Kass. oder Q1 CD

1 Noch erfolgreicher! 2 von Alex S. Rusch (92 Min.) Q1 Kass. oder Q 1 CD

1 Noch erfolgreicher! 3 von Alex S. Rusch (92 Min.) Q1 Kass. oder Q 1 CD

1 Noch erfolgreicher! 4 von Alex S. Rusch (91 Min.) Q1 Kass. oder Q 1 CD

1 Die Kunst, Zeit zu haben von Emil Oesch (81 Min.) Q 1 Kass. oder Q 1 CD

Q Mehr Power! von Dr. U. Strunz (99 Min.) Q 1 CD

1 Von der Ameise zum Adler...? von Dr. U. Strunz (70 Min.) Q 1 CD

(1 Die vier Phasen fiir erfolgreiche Veranderungen von M. Stahle (74 Min./1 CD)
Q1 Fish! von Stephen C. Lundin, Harry Paul und John Christensen (138 Min./2 CDs)

0 Da der Wert meiner Bestellung € 250.—/SFr. 375.— libersteigt, erhalte ich zusatzlich
zum obigen Gratis-Geschenk auch noch das folgende Hérbuch/Buch gratis (bitte eines
ankreuzen, sollte das eine vergriffen sein, erhalten Sie automatisch das andere):

199 Ideen fiir mehr Erfolg von 4 Erfolgsautoren (4 Kass.)

(1 Chicken Soup for the Soul — aufbauende Geschichten aus Amerika (6 Kass.)
(1 Das Prinzip Gewinnen (6 Kass.)

1 Meilensteine zum Erfolg (Buch, 217 Seiten)

1 Das Robbins Power Prinzip (Buch, 536 Seiten)

(1 Body for Life von Bill Phillips (294 Min./4 CDs)

1 Who moved my cheese? von Dr. Spencer Johnson (106 Min./2 CDs)
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